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MCR PRO SUMMIT 19

q 4 LAS BODEGAS MARQUES DE

MCR REUNE A LO MAS GRANADO
o AL 5 DE OCTUBRE LA PRIMERA

DE SU D IVISIDN EDICION DEL MCR PRO SUMMIT,
UN ENCUENTRO QUE SE

ESPERA QUE SE CONVIERTA

EN UNA CITA ANUAL, Y CUYO

OBJETIVO ES LLEVAR AL CANAL

ESPECIALIZADO LAS PRINCIPALES

TENDENCIAS TECNOLOGICAS DE

LA MANO DE FABRICANTES DE

PRIMER NIVEL DEL SEGMENTO
AUDIOVISUAL.

CR PRO, la division de MCR especia-
lizada en el segmento profesional, ha
celebrado MCR PRO SUMMIT 19, un
encuentro que ha tenido lugar entre los
dias 3 y 5 de octubre y en el que el mayo-
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MCR PRO SUMMIT 19

ENTREVISTA Pedro Quiroga, CEO de MCR

rista ha reunido a sus principales clientes
con las marcas tecnoldgicas mas influentes
en el segmento audiovisual.

MCR cred su division PRO hace cerca de
dos anos y consideraba que éste era el
momento iddéneo para celebrar un evento
de las caracteristicas del MCR PRO Sum-
mit 2019. “Tras un arduo trabajo con fa-
bricantes y clientes, desarrollando un am-
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plio porfolio, era el momento de reunirnos
a este nivel”, explica Pedro Quiroga, CEO
de MCR. “Se trata de la primera edicion
de este evento pero nos gustaria repetirlo
anualmente”.

El mayorista ha seleccionado para la oca-
sion a los 50 mejores integradores dentro
del segmento del Digital Signage, lo que
les ha permitido reunir a cerca de 90 pro-

fesionales del canal, que junto a los fabri-
cantes que se han dado cita, “nos ha per-
mitido crear un entorno de trabajo ideal”,
apunta el directivo. El perfil no es otro que
el de integradores e instaladores que ne-
cesitan de ingenierias para desarrollar es-
tos proyectos.

Como también ha destacado Enrique
Hernandez, director de MCR PRO, “el futu-
ro esta marcado por una progresiva pene-
tracion de la tecnologia en todos los secto-
res, a niveles que hasta ahora no podiamos
ni imaginar. Como mayorista de referencia
en Espana, nuestro objetivo con eventos
como este Summit 19 es llevar al canal es-
pecializado las principales tendencias en
todos estos sectores, y las tecnologias que
van a propiciar su modernizacion en la era
de la transformacion digital”.
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El evento ha contado con numerosas po-
nencias a cargo de fabricantes lideres en
sus respectivos mercados. En el primer blo-
gue de presentaciones se trasladaron los si-
guientes mensajes:

IIYAMA

Marc Heredia, country manager de [IYAMA
lberia, destacd de esta compania japonesa
su foco en soluciones tactiles para los sec-
tores de retail, corporate y educacion. Ha
desplegado mas de 5.000 kioskos tactiles
en toda Europa. El caso de éxito en Burger
King es realmente significativo.

KRAMER

Pedro Ballesteros, country manager de Kra-
mer para Espana y Portugal, expuso las solu-
ciones de colaboracion inalambrica, control
de dispositivos, instalacion y gestion de se-
nal con las que cuenta su compania, “que se
erigen como el pegamento entre el PC y el
monitor en el mundo audiovisual”.

SAMSUNG

Sergio Foncillas, responsable de la division
Visual Display de Samsung lberia, explico
los focos de su organizacioén: valor, y no vo-
lumen, en torno a la tecnologia LED y los
productos de alta luminosidad para retail;

Fabricantes punteros del sector Tl en MCR PRO Summit 19 (I)
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asi como formatos innovadores en trabajo
colaborativo con una segunda version de
producto flip con tamano de 65" y nuevas
funcionalidades de producto.

ASUS

Joseba Garrido, channel account manager
de Asus Espana, puso hincapié en dos divi-
siones de producto: sistemas (portatiles, all
in one one, monitores y PCs) y plataformas
abiertas (placas, servidores, estaciones de
trabajo, etc.).

En el segundo bloque fueron protagonistas
las siguientes companias:

LG

Pablo Garrido, key account manager B2B
Information Display de LG Electronics Es-
pana, puso el acento en el amplio porfo-
lio del fabricante coreano, con canales
verticales para numerosos sectores, como
carteleria digital, TV para hoteles, aire
acondicionado, informatica, energia solar,
movilidad, etc.

RIELLO

Jordi Riu, responsable de Canal IT de Riello Es-
pana, recordo que la compania italiana ha sido
una de las ultimas marcas en incorporarse al
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Fabricantes punteros del sector Tl en MCR PRO Summit 19 (ll)

catalogo de MCR PRO. Se trata de un provee-
dor de SAls de pequeno tamano, que se ca-
racterizan por su gran autonomia. El directivo
destaco la inmediatez de la firma transalpina
frente a otros que fabrican fuera de Europa.

ACER
Toni Campos, responsable de Cuentas Cor-
porativas de Acer Computer Ibérica, consi-

MCR PRO SUMMIT 19 ha contado, ademas, con
la participacion de otras marcas de referencia
como Aopen, Aten, ClearOne, Optoma, Vogel's,
Western Digital o Yamaha, que han mostrado

a los asistentes las ultimas innovaciones que se
estan promoviendo en sus respectivos campos.
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MCR cumple dos décadas el proximo ano

y pretende celebrarlo por todo lo alto con

el traslado a una nueva sede central en
Madrid, con unas instalaciones mas amplias
y vanguardistas, que le permitira emprender
nuevas experiencias con sus fabricantes y
clientes, y proporcionar un mejor servicio.

dera que su compania “se diferencia de la
competencia en el gran servicio de aten-
cion que proporciona al cliente. Y no solo
en el producto, sino sobre todo en el trato”.
Sus virtudes entre el canal son sus produc-
tos (portatiles, sobremesas, proyectores y
monitores), certificaciones para el partner,
programas de canal, herramientas de mar-
keting y servicio de soporte.

CTOUCH

José Alberto Marquez, responsable de
CTouch en MCR, recordo entre los asisten-
tes que la firma holandesa fabrica pantallas
tactiles para el sector educativo y empresa-
rial, con dos productos (entrada de gamay
top) en cada area.
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Integradores de MCR en MCR PRO Summit 19

INTEGRADORES

MCR ha reunido en este evento a los 50 mejores integradores dentro del segmento del Digital
Sighage, segun el mayorista. IT Reseller charlé con algunos de ellos, que destacaron la labor de
MCR a la hora de conectarles con un gran numero de fabricantes, ademas de facilitandoles el
stock y la financiacion. Este canal coincide en que este tipo de encuentros son realmente nece-
sarios para conocer mejor las tendencias del mercado y entender como dirigirse con mas ga-
rantias al cliente final.
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CONTENIDO RELACIONADO

MCR vy su apuesta por
el Digital Sighage

MCR PRO suma a su oferta
las soluciones audiovisuales

de Optoma

MCR PRO reune a decenas de
clientes en sendos afterworks

S| TE HA GUSTADO ESTE ARTICULO,
COMPARTELO

000

O
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ESTRATEGIA EN EL SECTOR PROFESIONAL

T Reseller aprovecho la celebracion
I del MCR PRO Summit 19 para en-
trevistar a Enrique Hernandez, direc-
tor comercial B2B de MCR PRO. Estas
fueron sus que su compania relativas
a la estrategia del mayorista en el
segmento profesional:

Este evento es el reflejo indiscutible
de MCR por su division Pro. ;Cudles
son los principales hitos que habéis
afrontado en la division este ano?

Sin duda, la apuesta de MCR por el
segmento profesional es total. Este
ano nos estamos volcando en adquirir
musculo, reforzando el porfolio con
marcas importes y tomando fuerza en
el canal, estrechando lazos con gran-
des partners que nos apoyen y nos
permitan encontrar una linea de tra-
bajo acorde. Ademas, era fundamen-
tal que la propia MCR entendiera que
debia dar determinados pasos para
afrontar con garantias este mercado,
que adolece de peculiaridades con
respecto a otros sectores en los que
viene trabajando histéricamente.

¢C6mo ha sido el comportamiento de
la division este 2019?

2019 esta siendo un ano diferente,
podriamos decir incluso raro, impre-

>

ENTREVISTA Enrique Hernandez

visible. Arrancamos con un primer
trimestre alentador, pero todo se fue
complicando en el segundo debi-
do a la situacion politica que vive

el pais. Vamos a acabar el ano muy
bien con un crecimiento exponen-
cial, doblando practicamente la cifra
del ano pasado.

¢Cudles seran los objetivos y directri-
ces de la division para 2020?
Establecer un crecimiento exponencial
en la division, de mas de dos digitos en
2020, apostando por grandes marcas.

¢Con cuantos clientes y fabricantes
contais en esta division?

Contamos con 17 marcas profesio-
nales muy orientadas al segmento
audiovisual. Es cierto que son marcas
provenientes del mercado Tl de con-
sumo con los que MCR ha trabajado
histéricamente. Son fabricantes que
han ido avanzando hacia el segmen-
to profesional por lo que los hemos
ido incorporando a nuestro porfolio,
tratando de ofrecerles valores que

no obtienen en otros mayoristas. Por
otro lado, trabajamos con mas de 470
integradores provenientes tanto del
sector Tl como del de las telecomuni-
caciones. Son companias que han de
conocer perfectamente el mercado
B2B y las necesidades de sus clientes.
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