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PRESENTE Y FUTURO DEL SECTOR

DE LAS REDES EMPRESARIALES

El mercado de

networking atraviesa

una fransformacion sin

precedentes, impulsada

por el estandar WiFi 7, la

gestion enla nube y la

ciberseguridad integrada.
Analizamos el progreso VER VIDEQ
que esta experimentando

el sector, la evolucion

de este segmento

del canal hacia los

servicios gestionados

y las perspectivas de

la industria para este
afio, con algunos de los ]3:7:N19l] >> Analizamos como se ha desarrollado el mercado de redes empresariales durante el
Ultimo aio, qué perspectivas maneja la industria para 2026 y como estan evolucionando el hardware,

el software y los servicios de networking, con expertos de Cambium Networks, D-Link, Keenetic y QNAP.

»

principales fabricantes de
dispositivos de red.
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https://www.youtube.com/watch?v=L5lFLEQJ9NQ
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| progreso digital conlleva un
uso creciente de las comuni-
caciones de red y las empresas
demandan no solo mas veloci-
dad, sino mas estabilidad, seguridad y
mejores capacidades de gestidn para
sus redes, lo que esta revitalizando el
mercado, arrojando buenas perspec-
tivas para el futuro. Aunque el hard-
ware sigue siendo la base, el impulso
real proviene de la gestion remota,
la inteligencia artificial y los modelos
de pago por uso, cuya consolidacion
esta marcando un punto de inflexion
en el sector. Debatimos sobre como
esta desarrollandose el mercado en
2026 junto a David Tajuelo, RSM lbe-
ria de Cambium Networks; Anselmo
Trejo, marketing manager para lberia
de D-Link; Luigi Salmoiraghi, head of
Business Development Europe de Kee-
netic; y Guillermo Alcover, sales spe-
cialist Iberia en QNAP.

BALANCE DE UN 2025 DE
CRECIMIENTO

Comenzamos el debate analizando el
comportamiento que ha mostrado el
mercado espafol de networking du-
rante el aflo pasado, incluyendo hard-
ware, software y servicios, cuyas pre-
visiones indicaban que se cerraria el
afo con un crecimiento cercano al 2%.
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David Tajuelo, de Cambium Net-
works, destaca que para su firma ha
sido un aflo muy positivo, superando
las medias del mercado. “Nosotros,
en concreto, hemos crecido a doble
digito”. Segun explica, el aumento de
dispositivos conectados y la deman-
da de seguridad han sido los motores
principales, una tendencia que espera
ver reflejada también durante 2026.
Por su parte, Anselmo Trejo, de
D-Link, califica el periodo como
excepcional y sefiala que “para no-
sotros, el afio pasado fue un afo
historico en cuanto al numero de
lanzamientos, con mas de 50”. Y
comenta que la consolidacién de
su produccién y su apuesta por la

innovacion les ha permitido cerrar el
primer trimestre de 2026 con ex-
pectativas muy optimistas.

Desde Keenetic, Luigi Salmoiraghi
aclara que “Espafa ha crecido en
2025 por encima de la media de los
otros mercados europeos”, en parte
por la buena utilizacion de los fon-
dos europeos. No obstante, advierte
que parte del crecimiento pudo de-
berse a un aprovisionamiento pre-
ventivo de stock ante la subida de
costes logisticos y de componentes,
un problema que podria dar la cara
en la segunda mitad de 2026.

Finalmente, Guillermo Alcover, de
QNAP, subraya cémo el networking
ha dejado de ser un accesorio para
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convertirse en una parte central de

su estrategia de almacenamiento.

“Es una linea de negocio que esta
creciendo dentro de la compaiiia” y

“cada vez ofrecemos mas equipos

y mas grandes” Y asegura que, para

QNAP, la red es ahora el complemen- »

to indispensable para evitar cuellos
de botella en el manejo de datos.

RETOS Y SUMINISTRO

PARA EL 2026

Ante la incertidumbre geopolitica y la
actual crisis en la cadena de suministro
de ciertos componentes electronicos,
planteamos la cuestion de qué sec-
tores impulsaran la demanday como
afectaran estas problematicas a la dis-
ponibilidad y el precio de los equipos.
Luigi Salmoiraghi (Keenetic) muestra su
preocupacion por el mercado de me-
morias, cuyo coste se ha multiplicado
de forma alarmante en pocos meses.
Y advierte que, aunque los fabricantes
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han amortiguado el impacto inicial-
mente, la subida llegara inevitablemen-
te a la pyme y complicara las licitacio-
nes publicas de precio cerrado.

David Tajuelo (Cambium Networks)
coincide en que la situacion es com-
pleja porque a los ciclos habituales de
escasez se suman otros factores que
no estaban presentes en anteriores cri-
sis. “En ese coctel no habia una guerra,
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EL MODELO MSP
NO ES SOLO UNA OPCION,
SINO UNA NECESIDAD
DE SUPERVIVENCIA
PARA EL PARTNER

DAVID TAJUELO,
RSM lberia de
Cambium Networks

no habia un corte de un estrecho que
ve pasar el 90% de todos esos com-
ponentes”, comenta, y afirma que esta
incertidumbre global impide realizar
pronosticos certeros a corto plazo.
Anselmo Trejo (D-Link) prefiere
mantener una postura optimista apo-
yada en la capacidad de prevision de
su canal de distribucion, que “tiene
esa buena costumbre, en cuanto al
sell-in, de estocar”. Ademas, destaca
las buenas previsiones de ventas para
sectores como el hotelero, que tiene
prevision de afiadir mas de 300 nuevos
establecimientos este afio, y donde la
infraestructura WiFiy LAN sera funda-
mental. A esto, suma el incremento de
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contrataciones en el sector tecnologi-
co, que requeriran mayor conectividad
y podrian contribuir a las ventas gene-
rales del mercado.

Guillermo Alcover (QNAP) advierte
que el problema de los componentes
no solo afecta al precio, sino a la via-
bilidad de proyectos a largo plazo, por
falta de producto. Y sefiala que “aun-
que hayamos intentado provisionar,

LA CONMUTACION
MULTI-GIGABIT ES VITAL
PARA EVITAR CUELLOS
DE BOTELLA EN EQUIPOS
CON WIFI 7

ANSELMO TREJO,
marketing manager para
Iberia de D-Link

»

llega un momento que no hay pro-
ducto y es un problema a largo plazo”.
En su opinién, esto podria ralentizar
la renovacion de infraestructuras que
dependen de estas memorias y solu-
ciones de almacenamiento.

SERVICIOS DE GESTION
AVANIZIADA

Como ya esta sucediendo en otros
segmentos del mercado tecnolégi-
co, los servicios basados en la nube
estan revolucionando el mercado de
redes empresariales. La mayor com-
plejidad de la infraestructura tecno-
logica requiere una gestién avanzada
que las empresas no siempre pue-
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den lograr por si solas, lo que pone
el foco en las ventajas de los servi-
cios gestionados, bajo el modelo de
Networking as-a-Service.

Luigi Salmoiraghi, de Keenetic,
observa un cambio profundo en la
mentalidad del distribuidor, que ahora
prioriza la gestion sobre el hardware,

y prevé “un cambio de modelo... que

en lugar de que se adquiera el bien
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LO QUE NECESITA
LA PYME ES ESTABILIDAD
DE CONEXION, SEGURIDAD
Y ACTUALIZACION
DE SU RED

LUIGI SALMOIRAGHI,
head of Business Development
Europe de Keenetic

fisico, se disfrute de este bien a tra-
vés de servicios MSP”. Y opina que la
necesidad de capital circulante para
estocar esta empujando a muchos
socios hacia este modelo.

En opinién de Anselmo Trejo, de
D-Link, la administracion de red
como servicio es una demanda cre-
ciente, especialmente en pymes sin
departamento informatico propio.
Comenta que “la administracion de
red se puede contratar como servicio

afadido”, y que su plataforma Nuclias

Unity permite a los partners gestio-
nar redes de forma remota y cobrar
por ese soporte, asegurando la conti-
nuidad del negocio del cliente final.
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David Tajuelo, de Cambium Ne-
tworks, sostiene que este modelo
no es solo una opciodn, sino que “el
partner debe migrar a un modelo de
MSP, mas que nada, por asegurar su
propia supervivencia” Y explica que
la obsolescencia de gran parte de la
infraestructura instalada hace afios
en Espafa representa una oportuni-
dad Unica para renovar, que podria

LOS FABRICANTES
DEBEMOS HACER
QUE EL MENSAJE DE
LA SEGURIDAD VAYA
CALANDO

GUILLERMO ALCOVER,
sales specialist lberia en QNAP

impulsar este paradigma de servicios
en la nube.

EL SALTO AL WIFI 7 Y MULTI-
GIGABIT

La tecnologia de redes continla evo-
lucionando para proporcionar no solo
mas ancho de banda, sino mas esta-
bilidad, seguridad y capacidad multi-
dispositivo. En opinion de Guillermo
Alcover, de QNAP, la convergencia
entre red y seguridad, ademas de

la necesidad de mayores anchos de
banda para las nuevas modalidades
de trabajo, estan siendo importan-
tes motores para el mercado. A esto,
anade que “hay una integracién cada
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vez mayor de la ciberseguridad en las
redes”, y que los requisitos de latencia
y volumen de datos estan obligando a
adaptar toda la infraestructura.

Anselmo Trejo, de D-Link, pone el
foco en la necesidad de evitar cuellos
de botella mediante el uso de conmu-
tacion multi-gigabit ya que, “si enchu-
fas lo antiguo a un puerto gigabit... le
estas creando un cuello de botella
bastante grave” Y cree que la deman-
da de WIFi 7 y las conexiones 5G para
zonas sin banda ancha fija son im-
portantes tendencias que marcaran el
devenir del mercado este afo.

Desde su punto de vista, Luigi Sal-
moiraghi, de Keenetic, matiza que,
mas alla de la velocidad pura, “lo que
necesita la pyme es estabilidad de co-
nexion, seguridad y actualizacion de su
red”. Y opina que el cumplimiento de
normativas como NIS2 obliga a mante-
ner actualizados y convenientemente
parcheados sus equipos, por lo que en
su compaiiia se enfocan en ofrecer al
cliente y al partner un sistema opera-
tivo que no solo permite sacar partido
de todas las capacidades del hardwa-
re, sino que garantiza la seguridad y
facilita la gestion de la red.

David Tajuelo, de Cambium Networ-
ks, afiade la visibilidad como un factor
critico para poder remediar proble-
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mas antes de que afecten al servicio.
Asegura que “la seguridad de la red
empieza por la propia red” y aboga por
proporcionar herramientas basadas

en inteligencia artificial que aprendan
de los patrones de trafico y ayuden al
administrador a reducir los tiempos de
resolucién de incidencias.

SEGURIDAD Y GESTION
INTELIGENTE

La seguridad se ha convertido en
un pilar fundamental de las redes
empresariales, un ambito en el que
conceptos como zero trust han
cobrado una importancia capital.
David Tajuelo (Cambium Networks)
propone integrar herramientas in-

teligentes directamente en las pla-
taformas en la nube donde, en su
opinion, “puedes montar pequefas
herramientas basadas en machine
learning” para automatizar tareas
como la segmentacién de red segun
el tipo de dispositivo, mejorando la
productividad y eficiencia del equipo
técnico.

Anselmo Trejo (D-Link) incide en la
importancia de la concienciacion y la
formacién, ya que muchos fallos de
seguridad provienen del factor hu-
mano. En su opinién, “no hace falta
ser ingeniero informatico para crear
una segmentacion de red”, pero
lamenta que todavia existan redes
empresariales sin segmentar. Por
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ello, apuesta por la evangelizacién
del canal a través de certificaciones
y campafas para los partners.

Guillermo Alcover (QNAP) coincide
en que el riesgo siempre estara pre-
sente debido al factor humano, por
lo que los fabricantes deben sim- »
plificar la proteccion. “Es un trabajo
que debemos hacer los fabricantes”,
apunta, “para que vaya calando cada
vez mas en el mercado”, y considera
que el objetivo es ofrecer soluciones
que reduzcan al maximo el riesgo y
lo hagan de forma transparente para
la empresa.

HACIA REDES MAS RAPIDAS

Y CONIA

Otras tendencias clave en el sector
de las redes de datos son la expan-
sion de la inteligencia artificial en
los ecosistemas tecnoldgicos y el
crecimiento de los entornos IoT, dos
factores que impulsaran el aumento
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del ancho de banda y la demanda de
equipos multi-gigabit. Al mismo tiem-
po, la IA tiene su propio papel en la
gestion y optimizacién de las redes.

Anselmo Trejo, de D-Link, recalca
gue el estandar Gigabit se ha que-
dado obsoleto para las demandas
actuales de WiFi 6 y 7, que requie-
ren mas ancho de banda. Asimismo,
opina que la IA ya esta ayudando en
procesos de gestién de red, optimi-
zando canales y potencias de forma
automatica para reducir la carga de
trabajo a los administradores.

Desde el punto de vista de Luigi
Salmoiraghi, de Keenetic, muchas
funciones que se atribuyen a la
actual IA ya existian bajo otros nom-
bres, pero reconoce que la evolucion
de esta tecnologia hasta el nivel ac-
tual permite un analisis de patrones
mucho mas rapido y efectivo, y su
impacto en las redes seguird expan-
diéndose en el futuro.

Guillermo Alcover, de QNAP, con-
firma que el mercado ya esta adop-
tando el estandar de 2,5 Gbps, in-
cluso en gamas de entrada, y sefala
gue “el gigabit no es un estandar.
Estamos en dos y medio”. Aunque
aclara que actualmente nos encon-
tramos en un periodo de transicion
complejo, debido a la convivencia de
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las tecnologias mas avanzadas con
infraestructuras legacy a las que to-
davia es necesario dar soporte.

Por su parte, David Tajuelo, de Cam-
bium Networks, destaca que la red
ha vuelto al primer plano porque es
el cimiento de todo lo demas. En
su opinion, “no solo se trata de dar
esa velocidad, sino de gestionar esa
densidad de usuarios”, y cree que la
llegada de dispositivos con IA inte-
grada obligara a evolucionar no solo
el WiFi, sino toda la capa de acceso
y core hacia el multi-gigabit. También
menciona la integracion de satélites
de drbita baja como un nuevo punto
de comunicacion clave para las redes
en ciertos escenarios.

ESTRATEGIAS Y NOVEDADES
PARA 2026

Para finalizar, los cuatro portavoces
detallan los pilares de su estrategiay
los lanzamientos que realizaran a lo
largo de este afo. Guillermo Alcover
explica que en QNAP van a incorporar
soluciones MDR en su gama de swit-
ching para elevar la seguridad de la
red. También se enfocaran dispositivos
de networking que apoyen a sus solu-
ciones de almacenamiento, en funcio-
nalidades a nivel de copia aislada y en
“que nuestros switches y routers sean

capaces de gestionar los puertos de
los equipos para aislar otros equipos
de la red y dar un plus de seguridad”.

Luigi Salmoiraghi, de Keenetic,
destaca el reciente lanzamiento de
KeeneticOS 5, “que aporta mucha
mas seguridad y mas servicios, sobre
todo para profesionales y para mer-
cado de consumo”, y la ampliacion
de su catalogo de routers WiFi 7 con
una gama mas “entry level”. Ademas,
a mediados de afilo completaran su
oferta con switches no gestionables
disefados especificamente para las
necesidades de la pyme, a los que
se sumaran modelos gestionables a
comienzos de 2027.

Anselmo Trejo explica que en
D-Link apuestan por la plataforma
gratuita Nuclias Unity “que permitira
la gestion de todos los equipos, des-
de el extremo hasta el core, las capas
de switching y wifi, con muchas he-
rramientas, multisede, multitenant...”
A esto se sumaran lanzamientos de
nuevos equipos WiFi 7 y switches
multi-gigabit, y un crecimiento de las
soluciones machine to machine y 5G,
categorias en las que estan creciendo
mucho. Ademas, quieren abordar el
segmento Enterprise de micro data
center, y seguiran “apostando por el
canal, con “roadshows para acercar-

nos a nuestros clientes y presentarles
todas estas novedades”.

Por ultimo, David Tajuelo destaca
gue en Cambium Networks seguiran
haciendo hincapié en lo que denomi-
nan “red dalténica”, con CN Maestro,
que permite ver todo lo que sucede
en la red, para “detectar, analizary
remediar absolutamente cualquier
incidencia que pueda surgir”. Ademas,
van a ampliar su catalogo de WiFi 7y
switches, dando “mucha importancia
al MLAG como solucion para el stack-
ing fisico”, reforzando la apuesta por
el multi-gigabit y por las redes SD-
WAN, que considera un importante
foco de crecimiento para 2027. A esto
suma la mejora de ciberseguridad, de
servicios de internet y la integracion
con los servicios satelitales de Star-
link y los de Kuiper, entre otros, cuan-
do salgan al mercado. &

MAS INFO

» Presente v futuro del sector de las

redes empresariales, a debate

® ® @

( COMPARTIREN REDES SOCIALES )

»


https://www.youtube.com/watch?v=L5lFLEQJ9NQ
https://www.youtube.com/watch?v=L5lFLEQJ9NQ
https://twitter.com/intent/tweet?original_referer=https://www.itreseller.es/whitepapers/content-download/1d2b5471-0652-4e4d-b031-cf764d512b73/itdm-37-debate-reseller-networking.pdf?s=SocialIT&ref_src=twsrc%5Etfw&text=%23Leyendo%20%23DebateIT:%20Principales%20tendencias%20en%20torno%20a%20la%20ciberseguridad%20en%202026%20%23ITDMAbril&tw_p=tweetbutton&url=https://www.itreseller.es/whitepapers/content-download/247854d2-c88a-4475-bccd-99404ddeb6bf/itdm-37-debate-reseller-ciberseguridad.pdf?s=SocialIT
https://www.linkedin.com/feed/?linkOrigin=LI_BADGE&shareActive=true&shareUrl=https%3A%2F%2Fwww.itreseller.es%2Fwhitepapers%2F2026%2F04%2Fdebate-it-presente-y-futuro-del-sector-de-las-redes-empresariales%3Fs%3DITDM
https://www.facebook.com/sharer/sharer.php?kid_directed_site=0&sdk=joey&u=https%3A%2F%2Fwww.itreseller.es%2Fwhitepapers%2F2026%2F04%2Fdebate-it-presente-y-futuro-del-sector-de-las-redes-empresariales

«

#DEBATE IT

Luigi Salmoiraghi, head of Business Development Europe de Keenetic

“NUESTRA PROPUESTA DE VALOR ESTA PENSADA PARA EL
CLIENTE EUROPEO Y ESPANOL, FUNDAMENTALMENTE PYME”

Tras el debate de IT Reseller ‘Presente
y futuro del sector de las redes
empresariales, conversamos con
Luigi Salmoiraghi, head of Business
Development Europe de Keenetic,
para conocer su punto de vista
sobre la evolucion del mercado
de netwoorking y las claves de su
propuesta para el mercado en 2026.
Comenta que el mercado espanol
de redes empresariales ha vivido un
2025 muy bueno, con cifras superiores
a la media europeaq, y que los
primeros meses de 2026 estdn siendo
buenos para el canal, en cuanto a
las ventas de infraestructura, de redes
y servicios. Reconoce que existe
preocupacion a causa del creciente
coste y la escasez de suminisiro de
componentes informdticos, y que
la incertidumbre ha aumentado en
las Ultimas semanas por el conflicto
el Oriente Medio. Pero aclara que
el stock existente en el canal y
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las compras redlizadas a precios
antiguos hardn que los posibles
problemas no se manifiesten en
el canal hasta la segunda mitad
del ano, y que en cualquier caso
las perspectivas son buenas, ya
que existe una fuerte demanda de
conectividad en el mercado.

El motivo es la necesaria
actualizacion de las redes que

>

VER VIDEO

las pymes compraron durante la
pandemiaq, por lo que considera
que “es el momento perfecto

para actualizar la red e incorporar
servicios que hace 5 anos no
estaban disponibles”, por ejemplo,
tecnologia WiFi 7 y mejoras de

red que provienen de los nuevos
sistemas operativos, como
KeeneticOS 5.

Precisamente, en Keenetic han
puesto el foco en mejorar su sistema
operativo que, en sus palabras,
“garantiza una optimacion de los
componentes hardware y una gran
estabilidad, sobre todo en router y
access point’. Ademads, explica que
este ano van a ampliar la gama
de router con equipos WiFi 7, tanto
entry level como de una gama
superior, asi como puntos de acceso
para exterior e interior, equipos
pensados para hoteles y una nueva
gama de WiFi 5, 6 y 7. Y destaca
especialmente el hito de los switches
no gestionables a finales del primer
semestre, a los que anadiran switches
gestionables a comienzos de 2027.
En resumen, dice, “vamos a tener
una propuesta de valor pensada
para la tipologia de cliente europeo y
espanol, fundamentalmente pyme”,
que constituye el 90% del tejido
empresarial espanol.
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