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TIPOSDEPRODUCTOS

RATONES

El icono y punta de lanza de todo catdlogo gamer.

Con DPI ajustable, para zurdos, inalambricos,
para MOBAS, con iluminacion ajustable,...

La variedad es abrumadora y se

ajusta a cualquier cliente.

ALFOMBRILLAS

A menudo las grandes olvidadas y tan importantes
como el mejor ratén. Destacan las superficies
duras, pero las alfombrillas de tela en sus

distintos tamanos son las grandes dominadoras
del mercado. Un producto sencillo y asequible
que lo cambia todo. Ningin buen ratén puede
quedarse si su correspondiente alfombrilla.

TECLADDS

JMCORSAIR

Existe una amplia gama de teclados,
programables, mecanicos, membrana,

pero sobre todo son los nuevos teclados
retro-iluminados con teclas programables
individualmente los que estan a la vanguardia.



QUE VENDER

TIPOSDEPRODUCTOS

KINGSTON
HYPERX
CLOUD

Otro de los productos principales de cualquier
catalogo. Auriculares 7.1, Cross Platform
compatibles con Mac o consolas, inaldmbricos,
Bluetooth, con o sin Micréfono. El catalogo

es amplio y variado, y al igual que en los
ratones se ajusta a cada perfil existente con
diferentes ofertas bien diferenciadas.

THRUST-

MASTER

T500RS
6T6

Los clasicos de siempre. La simulaciéon nunca
tuvo tanta variedad y calidad gracias a los
Volantes con pedales metalicos, con levas o
palanca, con Servomotor, Force Feedback.
Gamepads y Joysticks inaldmbricos con
vibraciéon y multisistema completan la familia.
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ASUS
STRIX
6TX960

La potencia de las tarjetas graficas conforma el
corazén de cualquier ordenador Gamer, existe
una tarjeta para cada bolsillo y para cada Gamer.
No podemos olvidarnos de otros productos
como Placas Base o incluso Memorias o SSD.



TIPOSDEPRODUCTOS

MONITORES

Los monitores no se quedan atras.

Cada vez son mas los fabricantes que
apuestan por productos especializados
para el Gamer y el entusiasta con
latencias minimas y altas tasas de
refrescos incluso en las gamas de entrada.

explore beyond limits™

PROFESIONAL

El producto profesional se encuentra con el Gaming, es el caso de los monitores
21:9 que se convierten en un arma ideal para los simuladores de conduccién o de
vuelo gracias a la ampliacién del campo lateral. De la misma manera que los ratones
con altas tasas de DPI, la potencia de los productos Intel o Nvidia acaba siendo

un producto accidentalmente ideal para disefiadores y otros profesionales.
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TIPOSDECLIENTES

PUROYDURO

CASUAL




TIPOSDECLIENTES

DELPC




TIPOSDECLIENTES

YTABLETS

ELPRODUCTO
GAMER

El producto Gamer a veces

puede parecer complejo o muy
especializado, pero en lineas
generales se ajustar a casi cualquier
perfil. El producto Gamer tiene una
gama muy amplia de posibilidades,
quizas un Jugador Casual no
necesite ese ratdbn de gama alta con
una alfombrilla de aluminio con
una base de goma, sino un ratén
mas sencillo junto a una alfombrilla

de tela a un precio mas ajustado.
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PRODUCTOLLAMATIVO MERCADO SEGMENTADO

y 4
Y ATRACTIVO
M VEN D E R Normalmente el producto Gamer suele tener Hay productos para todos los tipos de clientes

un packaging o envase muy atractivo, dando un y todos los bolsillos. No todos los productos
aspecto muy colorido y llamativo a su exposicion son propiamente Gamers, si no que algunos
en lineal. Es facil que atraiga la atencion de son productos estandar que de alguna
cualquier persona dando la opcién a explicarle manera buscan atender la demanda de este
las bondades y cualidades de ese producto. tipo de cliente. Un buen ejemplo son algunos

monitores estandar, que con precios muy
competitivos tienen caracteristicas como baja
latencia o tienen un modo “Videojuegos”.

EL VALOR ANADIDO

Hoy en dia practicamente cualquier usuario de
informatica es un usuario potencial de producto
Gamer. Se trata de demostrar a ese usuario que el
producto Gamer no solo cubre sus necesidades
sino que ademas tiene un Valor Ahadido

que ofrecer como disefo o funcionalidades
extra. Es importante ensenarle al cliente que

el producto Gamer, si bien normalmente es

mas caro, es debido a ese Valor Aiadido.

ELFACTOR
REGALO

En lineas generales regalar Gaming o

regalar entretenimiento es acertar en el

regalo. Ya sean abuelos, padres o sobre todo
novios/as son muy proclives a aceptar esta
recomendacién en Navidades, San Valentin,
Cumpleaios o cualquier otra situacion valida.




MARGENES

En lineas generales los
margenes suelen ser muy

POR QUE VENDER

MERCADO

CONTINUAMENTEENALZA

atractivos, sobre todo en
comparacion con otras
gamas de productos.

P
Desde hace mas de una década es FIDELIZACIUN
un mercado en continua expansion y

gue aun no ha tocado techo. Todas las Aunque hoy en dia es mas
previsiones apuntan a su crecimiento en los kg \ facil encontrar producto
proximos afos, ya sea mediante Tablets/ \ : Gamer en cada vez mas
Smartphones u otros dispositivos como ‘ tiendas, ofrecer este tipo de

la Realidad Virtual o Aumentada ) producto ayuda a fidelizar
a determinados clientes.

DIVERSIFICACION

Y DIFERENCIACION DE LA OFERTA

En algunos casos el producto Gamer no VENTAS

sustituye al producto de siempre, si no que
se convierte en otra linea de productos
que se puede ofrecer de manera paralela A menudo los productos

para captar a otro tipo de cliente. Gamers estan muy relacionados,
+ ayudando a aumentar las
ventas cruzadas. Por ejemplo

ratones y alfombrillas.
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